PROGRAMME DE FORMATION
Poseur en Enseignes et Adhésifs

Se former pour s’épanouir dans un métier qui recrute !

La filiere connait des difficultés importantes en matiére de recrutement. Le métier de poseur en
enseignes et adhésifs est méconnu. Les formations existantes ne répondent pas suffisamment aux
attentes des employeurs. Notre parcours est étudié pour répondre avec précision aux attentes des
recruteurs et de la tendance entrepreneuriale.

Objectif :

Découvrir le métier de Poseur d’enseignes, adhésifs et autres dispositifs
Connaitre et maitriser les différents supports et types de pose
Savoir analyser un projet et poser un dispositif

Exercer et développer son activité en pleine autonomie

Prérequis : Permis B
Durée : 140 heures sur 20 jours
Horaires : 9nh00-12h30 / 13h30-17h00

Modalités d’évaluation :
Auto-évaluation des connaissances avant la formation ou PMSMP, quizz a chaque fin de module,
évaluation théorique de fin de formation et évaluation pratique de fin de formation.

Tarifs :

Frais de formation : colt journalier 245 euros € H.T /jour/ personne

Soit 245 € HT x 20 journées x 1 personne = 4 900 € HT. T.V.A. (20%) : 980 €
TOTAL GENERAL : 5880 € TTC
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SEMAINE 1

Module 1 : DECOUVERTE DU METIER - J1

Présentation du métier et sa réglementation
Présentation du marché et des débouchés
Présentation des différents acteurs du marché

Déroulement d’'une journée type

Module 2 : DECOUVERTE DES PARCS MACHINES ET DIFFERENTS PROCEDES DE
FABRICATION - J2 + J3

Table découpe/fraisage

Plotter de découpe

Machine a impression numérique (traceur ou table)
Cabine de peinture

Procédés de fabrication les plus communs

Module 3 : DECOUVERTE DES MATIERES A POSER, LES USAGES ET TECHNIQUES
DE POSE - J4

Vinyles
Aluminium, Alu composite, FOREX, Acier inoxydable, INOX, PVC, Plexi

Supports souples

Module 4 : VISITE ET ANALYSE DE PROJET - J5

Lecture d’un cahier des charges
Lecture de plans

Vérification des différents points importants pour réaliser une pose dans les régles de
lart
Prise de cétes, aplomb, niveaux

Observation de I'environnement de travail et différents supports rencontrés
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SEMAINE 2

Module 5 : PRISE EN CHARGE D’UNE MISSION ET BONNES PRATIQUES DE POSE -
J6+J7:

Prendre RDV sur site et le respecter.

Obtenir les informations essentielles pour analyser les supports et I'environnement de
travail a distance dans le but de chiffrer auprés du mandant.

Réaliser un devis ou accepter le budget proposé. Bien détailler I'offre d’intervention et
obtenir un bon de commande.

Vérification du dispositif réceptionné a poser et s’assurer que I'emballage soit

conforme.

Préparation du travail (listing des outils, matériel de travail en hauteur, quincaillerie...).
Respecter les reégles en vigueur notamment pour le travail en hauteur
Savoir se présenter et respecter la marque blanche

Controle des autorisations de voirie si nécessaire, demande d’autorisation d’installation
d’enseignes ou cahier des charges mandant.

Recueillir des informations et valider le projet avant pose auprés du client.
Réaliser des photos AVANT pose et le balisage de la zone de chantier
Assurer la pose dans les régles de I'art en adoptant la bonne posture
Nettoyer le chantier avant de repartir

Réaliser des photos APRES pose

Inviter le client a valider la mission et compléter le bon de travail

Réaliser un rapport de pose avec photos, bon de travail et facture et I'envoyer au

mandant

Module 6 : ELECTRICITE, CE QU’IL FAUT SAVOIR - J8:

Raccordement électrique

Transformateurs et LED
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Les outils indispensables

Module 7 : POSE D’ENSEIGNES ET AUTRES DISPOSITIFS - J9 + J10 :

Analyse des supports, prises de cotes avant poses, niveaux et aplombs
Pose de panneaux

Pose d’adhésif sur vitres et panneaux

Pose de dispositifs lumineux

Pose d’adhésifs sur véhicule

Pose de lettrage toutes matiéres

Terrassement et scellement

SEMAINE 3

Module 7 Suite : POSE D’ENSEIGNES ET AUTRES DISPOSITIFS - J11 :

Analyse des supports, prises de cotes avant poses, niveaux et aplombs
Pose de panneaux

Pose d’adhésif sur vitres et panneaux

Pose de dispositifs lumineux

Pose d’adhésifs sur véhicule

Pose de lettrage toutes matiéres

Terrassement et scellement

Module 8 : REGLEMENTATION - J12:

Les différentes autorisations et montages des dossiers en fonction des travaux a

réaliser

Connaitre et choisir sa RC PRO
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Module 9 : CHOISIR SON STATUT - J13:

Détails des statuts
Débouchés

Revenus et Fiscalité

Obligations et avantages

Module 10 : DEVELOPPER SON ACTIVITE - J14 :

Prospecter
Communiquer sur son savoir-faire

Fidéliser sa clientéle

SEMAINE 4
Module 11 : IMMERSION EN BACK OFFICE & ATELIER - J15 + J16 :
Ecoute et conseil client
Réalisation d'une maquette numérique
Analyse technique de la projection
Préparation de la fabrication
Fabrication ou appel a sous-traitance

Planification et Pose

Module 12 : EVALUATION ET BILAN - J17 + J18 + J19 + J20 :

Reprise des modules 5 et 7 sous forme de mise en situation et évaluation.

Bilan du parcours de formation.
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